解放老板，成就员工！                                                  
以目标为导向，以人为中心，以成果为标准
目标管理与计划执行
实战思维+实战工具+实战案例=看见未来+理清思路+掌握方法

主讲老师

王一名：战略执行力实战专家课程受众


企业各级管理人员、工作内容比较复杂的员工
课程时间

2-3天授课方式
课程价格


3万元/天课程特色


1、有笑——要让学员听得开心。形式是内容的载体，只有学员打开了心门，才能接受课程内容。因此我们的课堂呈现要求是：幽默风趣、气氛活跃、互动性强。课程形式包括：
理论讲解＋案例分析＋现场练习＋录像学习＋讨论分享＋现场问答＋个性指导
2、有料——形式是为内容服务的。本课程内容，来自于咨询实战项目，案例丰富、强调干货、工具，落地性强。同时历经15年打磨升级，获得上万企业客户应用见证。
3、有效——课后赠送《953500培训跟踪落地三步法》，指导课程落地，让效果立竿见影。该工具可作为企业培训落地工具长期使用。改变以前培训会上激动，会后不动的无奈。
课程背景

[bookmark: _GoBack]企业管理说起来千头万绪，归根结底只有两件事：一个制定目标，一个是实现目标。
经营管理，最怕的情况就是：盲人骑瞎马，夜半临深池。
制定目标是规划蓝图的过程。
实现目标是制定计划，执行计划，实现蓝图的过程。
随着经济进入新常态，以及互联网对传统行业的颠覆，无论是国企还是民企都面临着极大的挑战。不断的裁员和企业倒闭的消息，让大家越来越形成一个共识：躺着赚钱的日子一去不复返了！
企业再也不能像原来那样粗放式经营，必须要朝着精细化，集约化的转化，否则就会被市场所淘汰。
企业成长要靠全体员工共同的努力。
如果员工不了解工作的目标是什么，不知道如何制定目标，拿出计划；如果员工的工作成果无法被认同、本身工作能力无法发挥时，工作效率就会大幅度降低。
在竞争中胜出就无从谈起。

课程收获

· 使团队成员认识到目标和计划的重要性，有目的的工作，用头脑工作
· 了解目标管理的具体内容和实施步骤
· 掌握设定目标、制定计划、检查、反馈、改进的方法
· 提高目标管理实施的有效性
· 建立执行文化
课程大纲


第一讲、目标决定成败
1、 管理者的目标意识
2、 【案例分析】：企业利润的来源——两家公司，在同一个市场，做同样的产品，面对同样的消费者，为何利润会相差233倍？
三、 【实战演练：团队建设】
一个优秀的团队领导人有哪些特点？每一个人应该在团队中承担怎样的角色定位？
团队建设环节，通过把管理工具融入课堂学习，以现场演练，PK、承诺等方式，激发学员为团队荣誉而战，在竞争当中创造优秀业绩，体会和认知团队的作用及要求。
四、 管理的本质

第二讲：目标管理的六脉神剑——高效团队的工作方法
心态很重要，但没有方法只能是空有一腔热血。
如何进行跨部门间的沟通和协作，达成共同的组织目标？
如何把工作落到实处，环环推进，而不是虎头蛇尾？
如何每天进步一点点，做个“造钟的人”而不是“报时的人”？
领导团队，管理自己，都需要一套切实可行的方法。
六脉神剑的逻辑和方法，在上千家企业得到验证，深受管理者的推崇，被誉为价值千万，能帮企业每年提前两个月完成业绩目标的系统！
【情境讨论：1500万谁来出？】
第一式：锁定成果    
   【互动：领导如何发指令】
第二式：锁定责任    
【互动：为什么没人来帮你】
第三式：拿出计划    
【案例：万达工作法】
第四式：过程检查    
【案例：神秘部队】
第五式：即时奖惩
【案例：第一块耻辱石】    
第六式：改进复制
【案例：第二块耻辱石】

第三讲：把目标变成成果——执行的原则
无数的员工都认为，只要每天上班就是提交了成果；只要每天上班就有了拿工资的理由。然而，这一乍听起来理所当然的逻辑中却存在着一个巨大的悖论……
我们认为自己是在做成果，实际上是在完成任务。而成果与任务，对企业的意义，对自己的意义，完全不同。
没有成果，企业就会破产。
没有成果，人生就是虚无。
一、企业的困惑
       【案例：追求完美的秘书】
二、走出绩效管理的两个误区
1、 出工不等于出力
      【视频：老农民】
2、 出力不等于出活儿
      【案例：挖坑与种树】
3、 身边的成果与任务
      【实战演练：如何把任务做成成果】
      4、   【案例：九段工作法——员工如何出成果】
三、目标设定的火箭模型

第四讲：百分百责任——执行的核能
什么叫百分百责任？每天在你心头升起无数次的念头会给你的人生、团队带来怎样不可估量的影响？对与错之间，该如何区分？如何选择？
团队中遇到的各种问题，推诿扯皮、混日子、欺上瞒下、抱怨指责、消极被动，归根结底一句话，员工缺乏责任心。没有责任心，能力再高都没有用，职务再高都没有用，甚至会起到相反的后果。
所有成功人士都有一个特点：对自己百分百负责任！ 企业当中也同样如此，让团队成员认识到如何对企业负责，对客户负责，对团队负责，学会如何把任何消极心态转化成积极心态！
一、百分百责任的4字心经
1、敢——勇敢的心。男人所有的不幸，根源于不够勇敢。
2、快——行动的心。速度第一，完美第二！
3、愿——原来的心。激发团队成员内心的斗志，回归初心，只要你想。
4、勤——勤勉的心。大多数人的平庸，根源于一个“懒”字。如何鞭策自己，鞭策团队？
【实战训练：黄金魔咒】
二、百分百责任的16字战略
1、从自杀心态到自救心态
2、从失业心态到事业心态
3、从背叛心态到共赢心态
4、从委屈心态到付出心态

第五讲、目标设定与分解
“知止而后有定，定而后能静，静而后能安，安而后能虑，虑而后能得。物有本末，事有终始，知所先后，则近道矣。”（《大学》）
知止，就是知道自己的目标在哪里。决定一个人成败的不是细节，也不是性格，而是目标。
1、 目标决定成败
2、 什么是目标管理
       【实战训练：十年规划】
       【实战训练：如何解决目标与现状之间的差距——swot分析工具演练】
3、 目标的设定与分解
1、 目标来自哪里
2、 设定目标的步骤
3、 如何分解目标

第六讲、计划的制定与实施
计划是目标和责任落地的过程。没有计划，工作就会失控。没有计划，目标就是空想。
目标是指南针，计划是路线图。
1、 工作方法三段论：目标，计划，执行
      【案例：做了一份计划，员工为什么被辞退？】
2、 制定计划六步法
     【实战训练：生命设计——建立员工与企业的投名状】
3、 计划的检查与改进
【实战训练：周报周计划】
4、 制定计划应体现的五大思维

第七讲：【实战演练： “3个1”学习成果输出】
     以小组为单位，学以致用，形成后续实操方案。

注：本方案为初步方案。3天版比2天版训练更多。具体课程内容，将会根据与客户沟通情况有所调整。
王一名老师手机：13501370985        邮箱108653498@qq.com             QQ：108653498
